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C U R R I C U L U M  V I T A E  

Giacomo Bertani Pecorari 
 

 

Informazioni personali 

Nato a Correggio il 4/7/1984 

Nazionalità italiana 

Residente a Quattro Castella (RE) 

Cellulare: +39 335 6015082 

E-mail: giacomo.bertani@alice.it

Istruzione 

2008-2009 Business School – Sole 24Ore        Milano 

MBA Master di II° livello “Amministrazione, finanza e controllo di gestione”   

 

2006-2008 Università di Bologna        Bologna 

Laurea Specialistica in “Scienze dell’Organizzazione e del Governo” (120 cfu) 

Voto di laurea 110elode/110 

 

2003-2006 Università di Bologna        Bologna  

Laurea Triennale in “Scienze dell’Organizzazione” (120 cfu) 

Voto di laurea 110elode/110 

 

1998-2003 Liceo Scientifico “Ariosto-Spallanzani”            Reggio Emilia  

Diploma di maturità scientifica 

 

Competenze linguistiche e informatiche 

Lingua inglese 

o Comprensione: buono 

o Scrittura: buono 

o Parlato: buono 

Vincitore d’una borsa di studio nel 2008 per la preparazione d’una ricerca universitaria di otto mesi presso 
l’University of Law di Cambridge (Uk) 

Superato l’esame universitario di Lingua Inglese I e II 



 

 

 

Lingua francese 

o Comprensione: scolastico 

o Scrittura: scolastico 

o Parlato: scolastico 

Superato l’esame universitario di Lingua Francese I 

Corso di formazione (60 ore) di Lingua Francese focalizzato sull’attività commerciale 

 

Conoscenze informatiche livello buono: 

- Software gestionali aziendali e commerciali (SAS, Oracle, SalesForce) 

- Software di base (Pacchetto Office, Database, Browser navigazione) 

- Reti informatiche aziendali e Cloud  

 

ESPERIENZE PROFESSIONALI 

· Settembre 2016– OGGI Responsabile Commerciale c/o Sol’s Italia (Castellarano - Re) 

o Settore: Tessile ed abbigliamento 

· Gestione portafoglio clienti 

· Sviluppo commerciale nuovi clienti 

· Coordinamento rete di vendita nazionale 

 

· Settembre 2015 – Settembre 2016 Responsabile Commerciale c/o Canali&C Srl (Reggio Emilia) 

o Settore: Marketing e comunicazione 

· Gestione portafoglio clienti 

· Sviluppo commerciale nuovi clienti 

· Definizione strategie di marketing e comunicazione 

· Settembre 2010 – Settembre 2015 Responsabile Commerciale c/o Arti Grafiche Reggiane & Lai S.p.a 

(Cavriago - Re) 

o Settore: Industria cartotecnica 

· Gestione portafoglio clienti 

· Sviluppo commerciale nuovi clienti 

· Gestione agenti e rete di vendita 

· Settembre 2009 – Settembre 2010 Funzionario Commerciale c/o Cantina di Puianello S.c.a (Quattro 

Castella – Re) 



 

 

o Settore: Produzione vinicola 

· Gestione portafoglio clienti 

· Sviluppo commerciale nuovi clienti 

· Gestione canali di distribuzione 

· Settembre 2008 – Settembre 2009 Funzionario Tecnico-Commerciale c/o Yax S.r.l (Reggio Emilia) 

o Settore: Consulenza d’impresa 

· Sviluppo commerciale nuovi clienti 

· Gestione pratiche e servizio di consulenza alle imprese 


